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IBIENVENIDO!

Reciba los pagos en 1 minuto

Talk Fusion ecrea el primer plan de compensaciones
de remuneracion instantanea del mundo. Cuando gane
una comision, estara esperandole tras isolo 1T minuto!

iLo ha ganado, lo recibe!

Hay de obtener
ingresos con Talk Fusion:

2. Comisiones de equipo
3. Bonificaciones Mega Matching
4. Bonificaciones por avance en los rangos

5. Circulo de clientes
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BONIFICACIONES

DE INICIO RAPIDO

Las bonificaciones de inicio rapido son una excelente
forma de obtener ingresos rapidamente. Cada vez
qgue un asociado o cliente que usted inscribe adquiere
un paguete de productos, ganara una ibonificacion
de inicio rapido!

Por cada Paquete de inicio que venda,
ganara 50 US¥S.

Por cada Paquete Elite que venda,
ganara 100 US$.

Por cada Paquete Pro que venda,
ganara 200 US$.

No hay en el nimero de
que puede ganar.
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COMISIONES

DE EQUIPO

Para poder ganar comisiones de equipo,
solo necesita crear 2 equipos:

1alaIZQUIERDA y 1 a la DERECHA

Cada vez que su equipo genere un volumen de ventas (SV) de 200
en los equipos de la izquierda y la derecha, tanto si ha hecho usted la venta como si no,
obtendra un ciclo de comisiones de 25 US$*.

Puede conseguir esto una y otra vez cada dia, hasta un maximo de

50 000 USS A LA SEMANA.
Patrocinado
personalmente USTED EJEM PLO:
E:;fgnado Usted cuenta con 2000 SV
Eaino Eaino a laizquierda y 2000 SV a la derecha.
1ZQUIERDO DERECHO Ganaria 250 US$ en 10 ciclos

=\ Paquete de INICIO = 100 SV + (10 SV/mes)
@ @ @ @ Paquete ELITE = 200 SV + (20 SV/mes)

0000 000000000000
2000 SV 2000 SV > 250 US$

1/
*Debe estar activo y reunir las condiciones para ganar. TALK FUSION é_/) 4



BONIFICACIONES

MEGA MATCHING

Para recompensar todavia mas a nuestros promotores,
Talk Fusion ha creado el programa de bonificacion Mega Matching.

Este permite ganar un 10 % adicional de las comisiones

de equipo de sus promotores patrocinados personalmente

y OTRO 10 % por los promotores patrocinados personalmente
de estos (22 generacion)*.

EJEMPLO: Si usted patrocina a Juan y las comisiones de equipo
de este fueron 500 US$, vy Juan patrocina a Mdnica vy las comisiones
de equipo de esta fueron 1000 US$, usted ganaria 50 US$

extra de Juan y 100 US$ extra de Mdnica.

iEso representa un TOTAL de 150 US$ en bonificaciones
Mega Matching!

iNo hay en el numero de bonificaciones
que puede ganar!

1
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BONIFICACIONES

POR AVANCE EN LOS RANGOS

Talk Fusion premia sus logros personales
segun va avanzando por los rangos.

Las bonificaciones por avance en los rangos
son bonificaciones que se pagan una sola vez al alcanzar
un determinado rango.*

7

. 3 Estrellas 500 US$
) Diamante 1000 US$
278 Triple diamante

4 Elite diamante | 5000 US$

(LR
a2
(]
[ f'z' ]
5 A e /"
,r‘;?-\_! "
o
7

1
*Debe estar activo y reunir las condiciones para ganar. TALK FUSION é_/) 6
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(IRCULO

DE CLIENTES

El circulo de clientes es un fondo
de bonificacion que comparten
los miembros ® diamante azul,
gque compartiran un 1 % del total
del volumen de ventas generado
en TODO EL MUNDO.*

1
*Debe estar activo y reunir las condiciones para ganar. TALK FUSION é_/) 7
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2> RANGOS

DE TALK FUSION

Comisiones de equipo

Rango Ciclos semanales semanales (US$)
> Bronce 1 25 US$
) PI
[ éﬂ ata 5 125 US$
% 1 Estrella 20 500 US$
S,

Diamante 100 US$ 2500 US$

Doble diamante “ 3750 US$

Triple diamante 200 US$ 5000 US$

Elite diamante 250 US$ 6500 US$

Diamante azul 500 US$ 12 500 US$
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PUNTOS

IMPORTANTES

Promotor: Persona que participa en el plan de compensacion de Talk Fusion.

Centro de negocios: Su centro de negocios es donde se encuentra situado
personalmente dentro de la organizacion Talk Fusion.

Volumen de ventas: Cada producto tiene asignado un valor de punto
denominado Volumen de ventas (SV). El plan de compensacion se basa
en la acumulacion de estos puntos.

Volumen de ventas de grupo (GSV): La acumulacion del volumen de ventas
de cada producto adquirido en su linea descendente.

Volumen de ventas personal (PSV): Volumen de ventas generado por sus
compras o ventas personales a clientes.

Activo: Usted genera personalmente un minimo puntual de 100 de Volumen
de ventas personal (PSV) y mantiene un minimo de 10 de Volumen
de ventas personal (PSV) mensualmente para mantener el estado activo.

Calificado: Cuenta con al menos 1 miembro patrocinado personalmente
y es promotor activo en ambos equipos, izquierdo y derecho.

Ciclo: Con un volumen de ventas (SV) de 200 en ambos equipos,
izquierdo y derecho, ganard un ciclo de comisiéon de 25 US$.

Volumen grupo menor (LVL): El equipo de su organizacion que tiene
un menor volumen de ventas de grupo (GSV)

Cliente: Persona o empresa que compra los productos de Talk Fusion,
pero que no participa en el plan de compensacion de Talk Fusion.
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LIMITACION DE RESPONSABILIDAD DE INGRESOS

Cualquier ganancia reflejada en cualquiera de los materiales
de marketing de Talk Fusion no es necesariamente representativa
de los ingresos, si los hay, que un Promotor de Talk Fusion puede
ganar o ganara mediante su participacion en el Plan
de compensacion. Todas las referencias a los ingresos, indicados
o implicitos, a lo largo del Plan de compensacion tienen tan solo fines
ilustrativos. No se deben considerar estas cifras como garantias
Nni proyecciones de sus ganancias anuales o beneficios.
Talk Fusion NO garantiza ningun nivel de ingresos ni de ganancias
a ningun Promotor, cualquier declaracion o garantia de ingresos

seria confusa.
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